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Schlosser stehen zum Verkauf

Schloss Garath ist fiir 6,5 Millionen Eure zu erwerben. Auch Schloss Kalkum wird bald frei sein und ist zu haben: Der Handel mit Landsitzen und
Burgen ist schwierig. Privatpersonen kaufen selten, oft investieren Unternehmen und Hotels in die reprasentativen Raume.

Natiirlich gibt es diejenigen, die
Burgherr werden wollen und sich
einen reprisentativen Landsitz in
Form eines Schlosses oder einer
Burg ein paar Millionen kosten las-
sen. Von diesen Menschen gibt es
aber nicht allzu viele. Eher schon
Unternehmen, groBe Verbiinde,
Organisationen oder Stiftungen er-
werben eine solche Immobilie plus
Grund und Boden, um sie zu nut-
zen. Zwei solcher Schldsser werden
derzeit auf diesem speziellen Lu-
xus-Segment der Immobilienbran-
che angeboten: Schloss Garath ist
fiir 6,5 Millionen Euro zu haben,
Schloss Kalkum, in dem derzeit
noch Teile des nordrhein-westfili-
schen Landesarchivs unterge-
bracht sind, die dann in einen Neu-
bauim Duisburger Innenhafen um-
ziehen werden, steht zum Verkauf.
Das Anwesen ist aber frithestens
2011 zu nutzen.

Rund 50 Objekte in Diisseldorf

Das Angebot ist begrenzt. Auf nur
etwa 50 Schldsser, Burganlagen
oder dhnlich groRe Anwesen
schitzt der Immobilien-Makler Ha-
rald Robiné den Markt in Diissel-
dorf. Dazu kommen noch einige
mehr im Umkreis, vor allem am
Niederrhein und im Bergischen
Land finden Liebhaber von repri-
sentativen Kiesauffahrten und Si-
len mit Kronleuchtern ihre Objekte.
Schloss Garath ist dabei kein alter,
muffiger Kasten. Elektroanlagen,
Fenster, Dach und Festsiile sind vor
Jahren komplett renoviert worden.

Und trotzdem iiberlegen sich Pri-
vatpersonen dreimal, ob sie eine
solche Immobilie erwerben sollen.
Wer zum Beispiel in Schloss Kal-
kum ziehen wollte, muss sicherlich
noch einmal mindestens eine Milli-
on Euro reinstecken”, schitzt Robi-

Schloss Kalkum wird in Zukunft

frei.
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Ein standesgemaRer Saal mit Kronleuchter und exklusivem Boden gehart zum

Schloss Garath.
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Nachfrage im Herbst

Die Vorstandsvertrage in grofien
Unternehmen laufen meist zum
Jahresende aus. Dann werden sol- |
che Posten neu besetzt — und fur
die wird eine reprasentative Blei-
be gesucht. ,Deshalb ist die Nach-
frage nach solchen Luxus-lmmo-
bilien im Herbst sehr groR’, sagt
Harald Robiné.
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né, Auch die hohen Nebenkosten
schrecken viele ab. Deshalb sind es
meist ganz spezielle Liebhaber, die
es fiir ihr Ego brauchen, mit dem
Wagen vor dem Schloss vorzufah-
ren. ,Meist kaufen Firmen und Or-
ganisationen solche Immobilien.
Das sind dann ganz besondere Bii-
roflichen im besonderen Ambien-
te, die auf die Mitarbeiter warten”,
weill Robiné. Auch Hotelketten ge-
haren oft zu den Interessenten.

Da wundert es nicht, dass ein Be-
sitzerwechsel nicht so schnell zu-
stande kommt wie beim Reihen-
haus. ,Bei der Vermarktung von
Schléssern oder Burgen dauert es
durchschnittlich drei bis fiinf Jah-
re”, sagt Robiné. Auch ein Grund fiir
die lange Anbahnungsdauer: Nur
sehrsparsam werden Interessenten
an das Objekt herangefiihrt. So sind
in ersten Exposes aus Diskretion
niemals Schlafzimmer oder Bade-
zimmer zu sehen. Privates Inventar
wie Gemilde, Fotos oder Kunstwer-
ke seien nie abgebildet, sagen Mak-
ler. Auf Fotos sind anfangs auch nur
Einzelheiten wie beispielsweise ex-
klusive Wasserhéihne oder wuchti-
ge Marmorbéiden anzuschauen,
Sieht sich der Interessent das Ob-
jekt im Original an, soll er erst die
ganze Pracht wahrnehmen, geben
Immobilien-Experten zu.



